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IMPLEMENTACAO COMERCIAL ¢ EXCLUSIVA PARA SUA EMPRESA

Mais método na equipe. Menos
dependéncia de poucos
corretores.

OS SETE PASSOS DOS CORRETORES
CAMPEQOES

Programa exclusivo e customizado para imobiliarias e
incorporadoras.

Metodo e Mentalidade criam resultados extraordinarios.

Marcelo Almeida ¢ Programa de implementacao de desenvolvimento comercial

0S SETE PASSOS
DOS CORRETORES

CAMPEQES

UM MANUAL COMPLETO DE COMO OBTER
SUCESSO NA VENDA DE IMOVEIS

MARCELO ALMEIDA
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N3do é apenas assistir a um curso. E trabalhar a implementacdo na
sua empresa.

O desafio da equipe A proposta da implementacao

As vendas se concentram em poucos Diagnostico e conteudos adaptados a realidade
profissionais. da empresa.

Foco, disciplina e engajamento nhem sempre se Conceitos, praticas e desafios aplicados com a
sustentam na rotina. participacao do gestor.

Cobrar mais esforco, sozinho, nao organiza a Processos e plano de acao para orientar a
operacao. continuidade do trabalho.

Desenvolver mais profissionais. Organizar a operacao. Apoiar a aplicacao do método.
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90 dias de desenvolvimento conectado a operagao.

7/ encontros quinzenais ¢ 2 horas cada ¢ Online e ao vivo ¢ Marcelo Almeida conduz

1. Diagnostico 2. Encontros 3. Aplicacao 4. Fechamento

Uma hora online com a Conceitos, praticas e Desafios na rotina, grupo Testes, avaliacao final e
lideranca para conhecer desafios com os de WhatsApp e plano de acao para

a realidade e orientar a corretores e o gestor. perguntas antes dos orientar os proximos
customizacao. encontros. Passos.

14 horas de encontros com a equipe, além do diagnostico inicial com a lideranca.
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| Fundacao — direcao para a atividade comercial.

PASSOS 1A 4 « A estrutura de sustentacao do trabalho comercial.

S

O1 . Direcao 02 - Autoridade

A Bussola A Ponte
Proposito e mentalidade. Marca pessoal e
comunicacao.

Marcelo Almeida ¢ Programa de implementacao de desenvolvimento comercial

03 - Produtividade

O Reldgio
Gestao e organizacao
do tempo.

04 - Crescimento

A Maquina
Planejamento de funil e
geracao de leads.
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Relacao — preparo para atender, negociar e liderar.

PASSOS 5 A7 « Competéncias para o relacionamento comercial.

05 - Encantamento 06 - Realizacao

O Coracao O Arco e Flecha
Atendimento eficaz e gestao do Negociacao e fechamento.
CRM.
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07 - Superacao

A Chama
Inteligéncia emocional e
lideranca.
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Materiais e acompanhamento para apoiar a pratica.

Método de trabalho

Acompanhamento

Recursos de apoio

Avaliacao

Um livro por participante, ja

incluido.

0S SETE PASSOS
DOS CORRETORES

s e -~
Grupo de WhatsApp e formulario de perguntas
até um dia antes de cada encontro.
UM MANUAL COMPLETO DE C[]MO 0BTER
SUCESSO NA VENDA DE IMOVEIS

Processos, scripts, matrizes, fluxos, funis e
plano de acao.

Gravacoes em plataforma, sugestao de
ferramentas, testes e certificado.

MARCELO ALMEIDA

Diagndstico com a lideranca e avaliacao final da
jornada.

Marcelo Almeida ¢ Programa de implementacao de desenvolvimento comercial
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Marcelo Almeida. Experiéncia
conectada a pratica.

Corretor campeao, pesquisador, consultor
empresarial e autor.

Experiéncia em corretagem, gestao de equipes,
consultoria e desenvolvimento de profissionais do
mercado imobiliario.

Ex-professor executivo em cursos de pos-graduacao de
gestao e marketing da FGV.

O livro é a base. A implementacao trabalha sua aplicacao com
a equipe.
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Conheca uma implementacao para sua
equipe.

Imobiliarias e incorporadoras a partir de cinco

Para quem
corretores.

Ate dez participantes, mais o gestor. Um livro

Grupos por participante incluido.

Por empresa, sob consulta. Programa

Investimento ) :
exclusivo e customizado.

Agende a apresentacao pelo WhatsApp:

(11) 99697-3715

setepassos.com.br

Resultados dependem da realidade da empresa, do mercado e da participacao na implementacao.
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https://wa.me/5511996973715?text=Ol%C3%A1%2C%20Marcelo%21%20Quero%20agendar%20uma%20apresenta%C3%A7%C3%A3o%20do%20programa%20Os%20Sete%20Passos%20dos%20Corretores%20Campe%C3%B5es%20para%20minha%20empresa.
https://www.setepassos.com.br/
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